
4  
PASOS 
 
PLAN DE ACCION  
Una vez que usted tiene por escrito ¿su porque? ahora vamos a la acción. 
Una ventaja de este negocio es que usted NO tiene que crear nada nuevo. 
Usted recibirá el manual del a,b,c de cómo iniciar y mantener su negocio tal 
como una franquicia.  
 
El sistema de OG le permitirá aprender a comenzar su negocio y enseñarle a 
otros exactamente lo que tienen que hacer. Usted solo tiene que. 
 

1. Conocer el sistema 
2. Creer en el sistema 
3. Ejecutar el sistema 

 
SISTEMA DE 4 PASOS 

 
Primer paso. 
SER PRODUCTO DEL PRODUCTO. Esto significa que usted se convierta en el 
resultado del producto, logre un testimonio rápidamente para que lo empiece a 
compartir y consúmalo en cualquier oportunidad. Ya no puede darse el lujo de 
usar ningún café que no le pague. Lleve sus sobres a donde vaya y desarrolle 
ese modelo con su equipo.  
AUTOENVIO- NEGOCIO EN AUTOMATICO. Coloque en su oficina virtual una 
orden automatizada con su tarjeta bancaria de mínimo 100 (puntos QV). Eso le 
garantizara no perder los beneficios de comisiones y acumular puntos.  El Auto 
envió no es una obligación es simplemente una forma de asegurar tus 
comisiones y despreocupación de hacer tu pedido mensual.  
ADQUIERA 2 CAJAS DE PRODUCTO.  Café NEGRO Y LATTE.   Cada nuevo 
integrante debe contar desde el primer día con mínimo 2 cajas para iniciar a 
dar muestras y consumir, es esta entusiasmado por iniciar y dar muestras a 
todos sus conocidos. Tu como patrocinador proporciónale 2 cajas a precio 
costo en lo que le llega su pedido.  
 
SEGUNDO PASO 
DESARROLLE UNA LISTA DE CANDIDATOS 

 50 tomadores de café 
 50 emprendedores de negocio 

Aprenda el Guion de las 4 preguntas y el Guion para clientes de producto al 
instante. 
 
 



TERCER PASO 
AGENDE 4 REUNIONES 
Para que logre ese arranque explosivo su primer mes, inicie invitando a las 
personas que considere que tienen mayor potencial ya que ese primer equipo 
será la base de su crecimiento. Organice mínimo 1 reunión por semana y 
empiece a invitarlos y revise el guion de la invitación para que tenga éxito y una 
mayor asistencia. 
 
CUARTO PASO 
COMPROMISO 
Adquiera un compromiso de 18 meses. Existe el síndrome de la “INMEDIATES”  
resultados exprés. Considere que 18 meses es un tiempo razonable. 18 meses 
para lograr una libertad financiera es muy poco tiempo, no tiene porque 
desesperarse. Cumpla el plazo y deje que el sistema trabaje. 
 

 Realice su reunión semanal de negocios (para nuevos)  
 Realice su reunión semanal de entrenamiento (para distribuidores) 

Llamadas en línea  www.salaog.com  Domingos y Lunes ver horarios 
www.rodolforodriguez.com.mx  
 
 
 
 
 
 

  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  

www.rodolforodriguez.com.mx  


